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Prefata

Proiectul ,imbunatatirea conectivitatii Banatului 2” (eng. “Improvement of Banat Connectivity
2 - IBC2") implementat de un consortiu condus de Compania Publica ,Putevi Srbije
(Drumurile Serbiei)’, In calitate de partener principal, Orasul Kikinda, Municipalitatea
Jimbolia si Centrul Regional pentru Dezvoltare Socio-Economic - Banat, si finantat prin
programul de cooperare transfrontaliera Interreg IPA Romania-Serbia.

Proiectul ,IBC2" este o continuare a proiectului implementat cu succes ,imbunatatirea
conectivitatii Banatului” (eng. “Improvement of Banat Connectivity - IBC”), in cadrul caruia
trecerea frontierei Nakovo a fost modernizatd, a fost construita o pista de biciclete cu doua
sensuri, dinspre orasul Kikinda pana la trecerea frontierei, dar a inceput si reconstructia
drumurilor de stat de pe ambele parti ale frontierei care ducea la trecerea frontierei
Nakovo-Lunga. Proiectul ,IBC2” continua activitatile initiate, toate cu scopul unei mai bune
convergente a oamenilor, comunitatilor si actorilor economici din zona de frontiera, pentru
a crea o baza sanatoasa pentru o dezvoltare economica si sociala echilibrata, asigurand
oportunitati de dezvoltare optime pentru ambele tari prin construirea si imbunatatirea
drumurilor, infrastructurei Tn zona de frontiera.

Manualul din fata dvs. ar trebui sa va ajute sa va familiarizati cu activitatea pietei,
documentatia necesara, institutiile relevante, precum si reglementarile legale ale pietelor
din Romania si Serbia. Manualul este destinat antreprenorilor, microintreprinderilor mici si
mijlocii din Romania si Serbia, care nu au suficienta capacitate si timp pentru a explora
toate conditiile afacerilor transfrontaliere, adica pentru a-i ajuta sa se pregateascd, sa
stabileasca cooperarea cu partenerii de pe cealalta parte a frontierei si sa profite de ocazie
pentru a iesi afara. catre o piata noua. Toate entitatile economice care decid sa-si extinda
afacerea si sa stabileasca parteneriate cu parteneri de cealalta parte a frontierei, prin
intermediul acestei brosuri, vor primi informatii despre ceea ce este necesar pentru afaceri
in tara vecina, cum ar fi import-export si procedurile vamale, ce documentatie este
necesara si ce Legislatia este In curs de implementare in Romania si Serbia.

Credem sincer ca Manualul din fata dvs. va fi un adevarat ghid pentru stabilirea cooperarii
intre actorii economici si intrarea pe piata unei tari vecine si ca va contribui la dezvoltarea
cooperarii economice in regiunea transfrontaliera..

Echipa proiectului

Jmbu natatirea conectivitatii Banatului 2



INTRODUCERE

Tn majoritatea tarilor, comertul exterior (exporturi + importuri) are o pondere semnificativa
in produsul intern brut (BPD). Cu cat aceasta pondere este mai mare, cu atat tara este mai
dependenta de asa-numitul factor extern, adica asa-numitul gradul de deschidere a
economiei.

Procesul de globalizare, adica liberalizarea in domeniul comertului exterior, a contribuit la
faptul ca multe companii isi bazeaza cresterea pe expansiunea pietelor din alte tari, adica
pe activitatile de export..

Manualul pentru export din fata dvs. este conceput pentru a fi un fel de manual practic
pentru companiile sarbesti si romanesti pentru a creste exportul companiilor sarbesti catre
piata romaneasca si companiile romanesti catre piata sarba.La inceputul acestui manual, a
fost stabilit un obiectiv foarte specific - sa fie util si sa ajute si sa afirme potentialul de
export al Serbiei si Romaniei, In primul rand in sectorul microintreprinderilor si al
intreprinderilor mici si mijlocii si al antreprenorilor (IMM).

Acest manual nu pretinde a fi un manual complet pentru companii cu privire la modul in
care isi exporta produsele, dar ofera indrumari de baza si ofera explicatii cu privire la
documentatia necesara n activitatea de export. in plus, acest manual enumer3 si clarifics
termenii cheie din comertul exterior.

Manualul este conceput astfel incat, in prima parte, sa ofere o perspectiva asupra
indicatorilor macroeconomici de baza ai economiei Serbiei si Romaniei, apoi volumul,
dinamica si structura comertului exterior dintre aceste doua tari vecine. A doua parte a
manualului ofera indrumadri unui potential exportator cu privire la pasii care trebuie luati
pentru a intra pe piata unei tari vecine si ofera informatii de baza cu privire la
documentatia si reglementadrile care reglementeaza comertul exterior (import si export). A
treia parte a manualului ofera un exemplu (studiu de caz) al unei tranzactii de import /
export intre companii din Serbia si Romania..



PARTEA |
COOPERARE ECONOMICA INTRE SERBIA S| ROMANIA

Romania, ca cea mai mare tara vecina a noastra, este un important partener comercial
exterior al Republicii Serbia. Comertul bilateral are loc in conformitate cu Acordul
tranzitoriu privind comertul si chestiuni comerciale semnat intre Uniunea Europeana si
Republica Serbia.

Tabelul 1 prezinta indicatorii economici (macro) de baza selectati pentru Serbia si Romania.
Scopul acestei revizuiri este ca utilizatorii Manualului sa obtina informatii si informatii de
baza despre dimensiunea economica, nivelul de dezvoltare economicd, precum si
importanta comertului exterior pentru aceste doua tari observate..

Tabelul 1: Indicatori macroeconomici de baza selectati pentru Serbia si Romania,intre 2007-
2019.



Tabelul 1: Indicatori macroeconomici de baza selectati pentru Serbia si Romdnia,intre 2007-2019.

2007. 2008. 2009. 2010. 2011. 2012. 2013. 2014. 2015. 2016. 2017. 2018. 2019.
Serbia 31,557.9 35,712.5 32,486.2 31,545.8 35,431.7 33,679.3 36,426.7 35,467.5 35,715.6 36,723.1 39,183.3 42,855.5 45,911.6
PIBmil. EUR
Rumunija 127,632.0 | 146,590.6 | 1252139 | 125,408.8 | 131,925.4 | 133,147.1 | 143,801.6 | 150,458.0 | 160,297.8 | 170,393.6 | 187,772.7 | 204,640.5 | 223,337.4
Serbia 4,130.0 4,380.0 4,280.0 4,330.0 4,450.0 4,440.0 4,590.0 4,540.0 4,640.0 4,820.0 4,950.0 5,190.0 5,430.0
realPIB po st., EUR,
Romania 6,050 6,730 6,410 6,190 6,350 6,510 6,760 7,020 7,320 7,720 8,320 8,740 9,130
PIB,crestere real3, Serbia 6.4 5.7 2.7 0.7 2 0.7 2.9 1.6 1.8 33 2 44 42
n% (rata anual3) Romania 9.3 5.5 3.9 2 2.1 35 3.4 3.9 4.8 7.1 4.4 4.1
Serbia 18.1 13.6 16.1 19.2 23 23.9 22.1 19.2 17.7 15.3 135 12.7 10.4
rata de somaj
Romania 7.2 6.7 4.9 42 3.9
Serbia 10.1 6.8 6.6 103 7 12.2 2.2 1.7 15 1.6 3 2 1.9
inflatie, %, anual
Romania 48 7.9 5.6 6.1 5.8 3.3 4 1.1 0.6 -1.5 1.3 46 3.8
deficit de cont Serbia -3,657.0 -3,672.0 -2,099.0 -1,905.0 -1,529.0 -1,317.0 -2,049.0 -2,092.0 -3,339.0
curent, mil EUR Romania -6,428.9 -6,594.4 -6,393.8 -1,104.1 -233.6 -948.7 -2,348.1 -5,239.0 -8,961.4 -10,187.2
deficit de cont Serbia 10.32 10.90 5.76 5.37 4.28 3.59 5.23 4.88 7.27
curent, % PIB Romania 5.13 5.00 4.80 0.77 0.16 0.59 1.38 2.79 438 4.56
ponderea Serbia 28.4 26.3 32.30 33.00 35.80 39.90 42.10 45.30 48.60 50.50 50.80 51.90
exporturilor de
bunuri si serviciiin | Rromania 26.2 26 32.40 37.00 37.40 39.90 41.20 41.00 41.20 41.50 41.60 40.40
PIB,%
ponderea Serbia 50.2 39.7 44.50 45.80 49.60 48.10 50.20 52.30 53.40 57.10 59.30 60.70
importurilor de
bunuri si serviciiin | Romania 39 324 38.80 42.80 42.50 40.70 41.60 41.60 42.10 43.60 44.60 44.20
PIB,%
sgradul de
deschidere a Serbia 78.6 66.0 76.8 78.8 85.4 88.0 923 97.6 102.0 107.6 110.1 112.6
economiei (import
+exportdebunuri | oo, 65.2 58.4 71.2 79.8 79.9 80.6 82.8 82.6 83.3 85.1 86.2 84.6

si servicii in PIB)

Sursa: https://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/submitViewTableAction.do, https://www.mfin.gov.rs/aktivnosti/bilten-javnih-finansija/




Pe baza analizei datelor anterioare, se poate concluziona ca economia Romaniei este de
peste 4 ori mai mare decat economia Serbiei. Si anume, comparand valorile PIB-ului Serbiei
si Romaniei, se realizeaza ca acest agregat macroeconomic (care, de altfel, masoara
dimensiunea economica a unei tari) in 2007 a fost de 4,04 ori mai mare in Romania decat in
Serbia si ca pana in 2019 Aceasta diferenta a crescut, deoarece PIB-ul Romaniei a fost de
4,86 ori mai mare decat cel al Serbiei. In medie, in aceasta perioada (2007-2019), economia
Romaniei a fost de aproximativ 4,3 ori mai mare decat a Serbiei. Diferenta de valoare a PIB-
ului a crescut cu pana la 20% in favoarea Romaniei in perioada observata.

In ceea ce priveste nivelul de dezvoltare economics, datele indici faptul c&, in perioada
observata (2007-2019), Romania a fost In medie de aproximativ 1,5 ori mai dezvoltata decat
Serbia (masurata prin PIB pe cap de locuitor): de 1,46 ori in 2007. sau de 1,68 ori in 2019.
Diferenta de dezvoltare a crescut cu 15%.

Tendintele anterioare sunt rezultatul unei cresteri economice mai rapide in Romania
(media pentru perioada 2008-2019 este de 2,93%) decat in Serbia (media pentru perioada
2008-2019 este de 1,83%).

Cand priviti datele privind rata somajului, puteti vedea clar ca somajul este mai mare in
Serbia decat in Romania si ca in 2019 rata a fost de 2,7 ori mai mare in tara noastra (10,4%)
decat In Romania. 3,9%).

Ponderea deficitului de cont curent Tn PIB este mai mare Tn Serbia decat in Romania, ceea
ce inseamna ca Romania se afla intr-o pozitie mai buna in aceasta privinta..

Dependenta economica de tarile straine sau gradul de deschidere a economiei este mai
mare in cazul Serbiei. Anume, suma valorilor importurilor si exporturilor de bunuri si
servicii Tn PIB este in perioada anilor 2008-2019. Mediu a fost de 91,3% in cazul Serbiei si
78,3% in cazul Romaniei. Tn anul 2019, gradul de deschidere al economiei sarbe a ajuns la
nivelul de 112,6%, comparativcu Romania, unde a constituit 84,6%.

Acesta este rezultatul dinamicii valorii exporturilor si importurilor catre aceste doua tari
observate In perioada analizata. Anume, exporturile catre Serbia au crescut dinamic, astfel
incat ponderea exporturilor de bunuri si servicii in PIB a crescut de la 28,4% in anul 2008 la
51,9% in anul 2019. Ponderea importurilor de bunuri si servicii in PIB in Serbia a crescut, de
asemenea, dar mai lent, de la 50,2% in 2008 la 60,7% n 2019. Dupa cum se poate vedea din
Tabelul 1, cotele exporturilor si importurilor de bunuri si servicii In PIB-ul Romaniei sunt
mai mici si se poate sustine ca nivelul de deschidere economica al Romaniei este mai mic.

Relatiile economice dintre Serbia si Roménia

Dintre peste 160 de tari catre care Serbia si-a exportat produsele in 2018, Romania ocupa
locul 4 pe lista celor mai importanti parteneri comerciali externi ai Serbiei. In acelasi timp,
pe lista de peste 180 de tari din care Serbia a importat produse, Romania s-a situat pe locul
9, in functie de valoarea importurilor realizate. Tn 2019, comertul total s-a ridicat la 1.755
milioane de euro, in timp ce exporturile Serbiei in Romania s-au ridicat la 1.026 milioane de
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euro, iar importurile din Romania in Serbia au atins valoarea de 729 milioane de euro. Prin
urmare, in 2019, Serbia a inregistrat un excedent in comertul cu Romania in valoare de
aproximativ 297 milioane de euro. Tendinte similare au continuat in 2020 (ianuarie-iunie, a
se vedea ultimul rand din tabelul 2).

Tn domeniul comertului exterior cu Romania, Serbia in perioada 2007-2020. anul in
continuitate (cu exceptia a doi ani - 2008 si 2011) inregistreaza o acoperire crescanda a
importurilor pe exporturi, astfel incat din 2012, Serbia are un surplus in comertul cu
Romania. in medie, din 2012 pana in 2019, excedentul comercial al Serbiei cu Romania este
de aproximativ 216 milioane de euro pe an..

Tn intervalul anilor 2007-2019. volumul schimburilor comerciale dintre Serbia si Romania a
crescut la o rata medie anuala de pana la 10,42%, exporturile crescand aproape de doua
ori mai repede (13,9% In medie pe an) decat importurile (7,15% in medie pe an).

Tabelul 2: Importuri si exporturi de bunuriintre Serbia si Romdnia,din 2007- pdnd in 2020.

% acoperirea
Anul Exportul | Importul Total Balanta |mp::ti:rllor
exporturi
2007. 193.68 309.14 502.83 -115.46 62.65
2008. 272.83 487.76 760.58 -214.93 55.93
2009. 343.03 375.83 718.86 -32.79 91.27
2010. 494.58 447.58 942.17 47.00 110.50
2011. 583.01 634.83 | 1217.84 -51.82 91.84
2012. 728.38 640.91 1369.29 87.47 113.65
2013. 591.47 438.40 | 1029.87 153.07 134.91
2014. 629.26 443.51 1072.77 185.76 141.88
2015. 670.79 464.58 | 1135.38 206.21 144.39
2016. 769.65 49239 | 1262.04 277.26 156.31
2017. 727.56 568.89 | 1296.45 158.67 127.89
2018. 969.52 602.16 | 1571.67 367.36 161.01
2019. 1026.40 729.10 | 1755.50 297.30 140.78
2020. (ianuarie-iunie) 483.20 327.10 810.30 156.10 147.72

Sursa: Anuarul statistic al Republicii Serbia, ani diferiti.

Tabelul urmator (Tabelul 3) ofera date care marturisesc importanta Romaniei ca partener
comercial exterior pentru Serbia. Aceasta semnificatie este reprezentata de: a) ponderea
exporturilor de bunuri catre Romania in totalul exporturilor de bunuri din Serbia in
strainatate, apoi b) ponderea importurilor de bunuri din Romania in totalul importurilor de
bunuri catre Serbia din straindtate si ¢) ponderea comertului exterior total cu Romania in
totalul comertului exterior Comertul exterior al Serbiei. Pe baza datelor din Tabelul 3, se
poate concluziona ca Romania este un partener comercial din ce In ce mai important al
Serbiei de la an la an. Si anume, din 2007 péna in 2019, ponderea exporturilor catre




Romania in totalul exporturilor din Serbia a fost mai mult decat dublata (de la 3,01% la
6,2%), ponderea importurilor din Romania in totalul importurilor de bunuri in Serbia a
crescut de la 2, 22% pana la 3,05%, care impreuna au contribuit la participarea Romaniei la
inceputul anului 2020 cu 4,37% in totalul comertului exterior al Serbiei cu restul lumii.

Tabelul 3: Participarea comertului exterior al Serbiei cu Roménia in totalul comertului exterior al Serbiei.

Anul Export Import Total
2007. 3.01 2.22 2.47
2008. 3.68 2.96 3.19
2009. 5.76 3.27 4.12
2010. 6.68 3.60 4.75
2011. 6.91 4.46 5.37
2012. 8.22 4.34 5.79
2013. 5.38 2.83 3.89
2014. 5.64 2.86 4.03
2015. 5.57 2.83 3.99
2016. 5.73 2.88 4.14
2017. 4.83 2.93 3.76
2018. 5.95 2.75 4.11
2019. 5.85 3.05 4.20
2020. (ianuarie-iunie) 6.20 3.05 4.37

Sursa: calculul autorului pe baza datelor din Anuarul statistic al Republicii Serbia, diferiti ani.

Toate cele de mai sus sustin faptul ca Romania este un partener economic foarte
important al Serbiei, precum si ca exista spatiu semnificativ pentru Tmbunatatirea n
continuare a acestei forme de cooperare intre cele doua tari.

Tn acest sens, este util s3 vedem ce articole (produse) exporta Serbia in Romania si pe care
le importa din Romania. Aceste date sunt continute Tn urmatoarele tabele (Tabelul 4 si
Tabelul 5).
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Tabelul 4: Ce exportd Serbia in Roménia (date pentru anul 2018.)

Rangul Participarea Participarea
Romaniei Romaniei in Romaniei in
(dupa volumul total valoare, valoarea
Produsul Cantitate, tone n 000 <
valoarea al euro totala a
exporturilor exporturilor, exporturilor,
realizate) n% n%
Grau n cereale 1 580731 52.44 91876 51.51
Porumb, in cereale 1 686402 52.19 108734 48.08
Uleiuri petroliere si minerale 3 47050 10.56 28819 10.66
Medicamente, cu amanuntul 6 4975 26.66 7471 4.03
Hartie si carton 3 23545 8.73 17800 6.27
Produse laminate din fier 6 43268 548 | 23316 5.46
sau otel, in bobine
Echipamente electrice si 3 2666 483 | 21418 7.88
neelectrice de uz casnic
Produse din plastic 5 9405 7.23 18714 6.33

Sursa: revizuirea autorilor pe baza datelor din Anuarul statistic al Republicii Serbia

Tabelul 5: Ce importd Serbia din Romdnia (date pentru anul 2018.)

Rangul Participarea Participarea
Romaniei Romaniei in Romaniei in
(dupa Cantitate volumul valoare valoarea
Produsul ! ,Tn 000 <
valoarea tone total al euro totala a
importurilo importurilor importurilor
r realizate) , In% , TIn%
Minereuri de fier si
i 5 1295 0.06 59 0.03
concentrate
Motorine 63707 14.83 36551 14.72
Electricitate 54 3.87 3724 5.58
P|elt? de vita, prelucrare g 48 1.40 527 0.52
ulterioara dupa bronzare
Bare, profile, otel profilat 8 13821 3.67 9161 3.88
Sarma de cupru rafinata 8 19 0.06 120 0.06
Echipamente de distributie a 1 12107 2467 | 85173 18.36
energiei electrice
Riese, accesoriipentru 4 6528 568 | 43625 6.52
autovehicule

Sursa: revizuirea autorilor pe baza datelor din Anuarul statistic al Republicii Serbia
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PARTEAII

EXPORTUL DE MARFURI

Multe companii din intreaga lume supravietuiesc si isi extind afacerea, datorita cuceririi de
noi piete, adica a clientilor. Una dintre cele mai eficiente modalitati de crestere a vanzarilor
/ vanzarilor pe piata este exportul. lata doar cateva dintre cele mai semnificative beneficii
pe care le poate obtine o companie daca este orientata spre export:

e Cresterea vanzarilor si a profitabilitatii;

e Mai putina dependenta de piata interna din cauza diversificarii;

e Noi oportunitati de crestere;

e Folosirea efectelor economiilor de scara (productia mai mare contribuie la costuri
unitare mai mici si, prin urmare, pretul poate fi mai competitiv);

e Ocuparea capacitatii de productie excedentare (datorita cresterii vanzarilor);

e Vulnerabilitate mai mica a companiilor in timpul fluctuatiilor sezoniere ale cererii pe
piata interng;

e Reputatie sporita si imagine imbunatatita a companiei.

Exportul de bunuri este o afacere regulata de comert exterior in care rezidentii interni vand
bunuri (servicii) unui cumparator strain. in timpul realizarii activititii de export, marfurile se
deplaseaza din zona vamala interna in zona vamala a cumparatorului. Exportatorii
(rezidenti interni) percep taxe pentru efectuarea acestei activitati prin intermediul
lichiditatii internationale (in valuta straina) pe care o aduc in tara in conformitate cu
reglementarile legale interne..

Daca ne uitam la economia tarii in ansamblu, scopul exporturilor este de a realiza (vinde)
bunuri si servicii produse in tara pe pietele externe..

Astfel, contribuie la dezvoltarea economica a tarii si la cresterea productiei si comertului
intern, utilizarea optima a capacitatilor de productie, cresterea nivelurilor de venituri si
realizarea intrdrii valutare necesare pentru plata bunurilor si serviciilor achizitionate din
alte tari (din importuri). si productia in tara.

Afacerea la export acopera o gama intreaga de activitati diferite, de la initiativa la executia
postului, cum ar fi:

e Stabilirea unei conexiuni cu rezidentii straini (potentiali cumparatori);

e Depunerea ofertei de vanzare (export);

e incheierea unui contract de vanzare;

e Realizarea contractului de vanzare;

e Colectarea marfurilor exportate;

e Analiza rezultatelor afacerilor de export;

e Reglementarea relatiilor cu bancile autorizate cu privire la dreptul de a dispune de
valuta straina.

e Sialte locuri de munca similare.
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In principiu, existd doua forme de export si aceea:

1) exportin nume propriu si pentru contul altcuiva (export indirect) si
2) exportin nume si cont propriu (export direct).

Tn cazul exportului direct, exportatorul este obligat s& efectueze procedura completd a
comertului exterior si sa asigure implementarea cu succes a acestuia, iar in cazul exportului
indirect, producatorul angajeaza un comisar care sa efectueze implementarea comertului
exterior..

Pregatirile premergatoare exportului de marfuri

Este obisnuit ca incheierea unei tranzactii de export sa fie precedata de o serie de activitati
pe care compania ar trebui sa le desfasoare, cum ar fi (printre altele) si:

e Cercetare de piata tinta In strainatate;

e Prezentarea produselor catre potentiali cumparatori din strainatate;

e Introducerea si monitorizarea reglementadrilor interne si externe legate de comertul
exterior si sunt importante pentru implementarea cu succes a afacerilor de export;

e Colectarea de informatii relevante despre potentialii cumparatori de pe pietele
externe.

Examinarea caracteristicilor generale ale pietei externe

Toate acestea sunt conditii care ofera o imagine completa a pietei externe potentiale / tinta
in care compania ar dori sa 1si plaseze produsele..

Prin examinarea trasaturilor geograficecu caracteristici climatice si de relief
predominante, infrastructura de transport, resursele naturale si flora si fauna, se obtin
informatii pe baza carora pot fi determinate resursele si caracteristicile infrastructurale
care determina structura comertului exterior..

Datele demografice, cum ar fi numarul de locuitori, varsta si structura educationala a
acestora, salariul mediu, rata ocuparii, religia dominantd, traditiile tarii, informeaza despre
structura potentiala a cererii si sfera nevoilor pentru anumite grupuri de marfuri..

Stabilitatea politica a tarii si regimul politic de conducere sunt cei mai importanti factori
determinanti pentru evaluarea securitatii juridice si economice pentru realizarea afacerilor
de export. O atentie speciala trebuie acordata analizei comertului exterior al tarii unui
potential importator, deoarece volumul comertului exterior este important pentru
exportator, precum si structura de export si import a pietei externe potentiale. Balanta de
plati, nivelul de Tndatorare al tarii, starea rezervelor valutare etc. sunt foarte importante.

Cunoasterea tranzactiilor comerciale externe, in special a celor specifice tarii in cauza, este
un factor important in accesarea noilor piete Tn conditii moderne. Acest lucru se refera in
special la cunoasterea politicii comerciale externe a tarii, care se manifesta prin
instrumente vamale, regimuri de madrfuri, apartinand institutiilor internationale, a cdror
influenta asupra desfasurarii comertului international este mare..
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Examinarea influentelor importante pentru realizarea unei anumite afaceri de
export pe piata externa

In aceastd etapa, ar trebui determinat gradul de certitudine al vanzarii produsului de
export pe piata externa, iar atentia si analiza ar trebui sa se concentreze asupra unui
produs specific. Analistii analizeaza cel mai adesea valoarea si volumul productiei totale,
consumului, exporturilor si importurilor unui anumit produs in tara unui potential partener
strain..

Sugestia este de a monitoriza datele relevante (valoarea productiei totale, consumului,
exporturilor si importurilor) de inlocuitori si produse complementare, precum si produse
similare, pe piata externa tinta. Acest lucru se datoreaza faptului ca consumul acestor
produse poate afecta modificarea structurii si volumului cererii de import pentru produsul
observat (care face obiectul interesului companiei care intentioneaza sa exporte).

Exista o serie de factori care determina rezultatul in ceea ce priveste penetrarea si aparitia
pe noile piete din straindtate, precum si mentinerea pozitilor dobandite anterior in
acestea: puterea de cumpadrare a pietei, nivelul de sofisticare a cererii si capacitatea de a
indeplini factori specifici non-pret ai competitivitatii..

Prin aparitia pe piata externa, compania se confrunta de obicei cu o concurenta
internationala puternica - cu producatori de aceleasi / produse similare din tara in care este
planificat si / sau efectuat exportul, precum si cu producatori din propria sa tara si din alte
tari care apar pe acea piata externa..

Relatiile concurential/rivali dintre exportatorii interni de produse similare pot fi ignorate
prin participarea comuna pe piete noi (externe).

Pe unele piete, acestea au cerinte speciale in ceea ce priveste canalele de distributie si
metodele de vanzare, la care exportatorii trebuie s3 se adapteze. In unele tari, intermediarii
reprezinta o veriga inevitabila Tn lantul de export, iar alegerea lor este cheia exporturilor de
succes catre unele piete externe. Implicarea unui intermediar creste costul exportului
datorita comisionului agent-agent, iar exportatorul trebuie sa tina cont de acest lucru
atunci cand calculeaza afacerea de export.

Introducerea si monitorizarea reglementarilor interne si externe relevante pentru
implementarea cu succes a afacerilor de export

Tnainte de a incepe o afacere contractuald de export, este necesar si se studieze
reglementarile specifice din tara exportatoare, precum si situatia de pe piata interna in
ceea ce priveste oferta si cererea unui potential produs de export..

Surse de date in cercetarea pietei externe

Companiile exportatoare ar trebui sa isi foloseasca propriile surse de date privind situatia
de pe anumite piete, mai ales daca au propriile departamente de cercetare si marketing de
piata sau baze de date si pot folosi o serie de surse de date externe, precum diverse
rapoarte statistice, buletine informative, publicatii statistici oficiale, rapoarte ale
companiilor de consultanta, companiilor de audit, institutiilor internationale etc..
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Exportatorul poate obtine, de asemenea, informatiile necesare prin sucursale si
reprezentante ale companiilor interne si camerelor de comert din strdinatate, precum si de
la departamentele economice ale ambasadelor noastre.

Pe langa propriile cercetdri, exportatorul poate angaja agentii de marketing specializate
pentru a se familiariza in detaliu cu 0 anumita piata si cu oportunitatile de a apadrea in ea.

Alegerea pietei tinta - pe ce piata sa introduceti sau sa exportati produsele dvs.?

Pe baza datelor colectate, exportatorul va decide cu privire la acele piete in care taxele de
import, precum si barierele tehnice si alte bariere netarifare, sunt minime pentru bunurile
sale si este cel mai simplu si cel mai rentabil pentru el sa plaseze bunuri. Acest lucru va
asigura partial competitivitatea preturilor. Apoi va exporta acolo unde nu este competitiv la
pret, unde exista o cerere pronuntata pentru produsul sau si unde productia interna nu
corespunde pietei interne cu bunuri identice sau inlocuitori de succes. O tara potentiala
exportatoare ar trebui sa fie o tara cu o piata interna stabila si o traditie de securitate
juridica, institutionala si economica pentru intreprinderi. Prioritatea in selectarea pietelor
ar trebui acordata tarilor care au incheiat acorduri interstatale si acorduri comerciale cu
tara exportatoare si astfel faciliteaza schimburile reciproce si reduce riscul politic. De
asemenea, ar trebui sa se acorde preferinta pietelor extrem de sofisticate, adica pietelor
care sunt foarte solvabile si ai caror consumatori au un nivel de trai ridicat si, prin urmare,
cerinte ridicate in ceea ce priveste satisfacerea nevoilor lor. in cele din urma, exporturile
catre pietele tarilor care sunt membre ale unor integrari economice majore (regionale)
deschid posibilitatea introducerii produsului de export pe pietele altor state membre ale
acelei integrari (ceea ce este cazul Romaniei si altor state membre ale UE)..

Mod de stabilire a contactului de afaceri cu partenerii comerciali externi

Contactele de afaceri pot fi stabilite direct si indirect cu companii (clienti) din strainatate.
Contactul indirect de afaceri este faza care precede contactul direct. In acest fel, compania
(potential exportator) se straduieste sa 1si prezinte produsul Tn cea mai buna lumina prin
diferite elemente ale mixului de marketing, participarea la targuri si expozitii, precum si
prezentarea pe internet etc. Contactul indirect de afaceri se caracterizeaza prin
neselectivitate, in timp ce contactul direct este rezultatul unei abordari selective si a
selectiei partenerilor de afaceri interesati.

Contactul de afaceri direct poate fi initiat atat de vanzator, cat si de cumparator. Ca prima
faza a negocierilor, contactul direct al afacerii este o negociere informala intre cumparator
si vanzator, in care partenerii straini 1si cunosc nevoile, dorintele si cerintele reciproce si isi
construiesc viitoarea strategie de negociere pe baza acestora. Pentru locuri de munca cu
valoare mai mica si pentru locuri de munca al caror subiect este produse standardizate cu
continut tehnologic mai redus etc. activitatea de comert exterior poate fi incheiata dupa
incheierea fazei de negociere informala. Atunci cand subiectul cumpararii si vanzarii
internationale este de o mare valoare si conform diferitelor criterii, este necesar sa se
treaca la a doua faza - faza negocierilor formale. Contactul comercial poate fi initiat de
exportator, care se adreseaza direct cumpadratorului. Din punct de vedere tehnic, el poate
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apela clientul, personal, sau prin reprezentantul sau, prin telefon, il poate contacta prin e-
mail sau poate veni la o intalnire de afaceri preliminara. Initiativa contactului direct poate
veni de la cumparator, care depune o cerere de oferta la adresa exportatorului.

Forma ofertei produsului de export
Exportatorul trebuie sa respecte anumite reguli si principii atunci cand pregateste oferta
produsului de export:
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Forma grafica a ofertei si designul acesteia, inclusiv memorandumul, ar trebui sa fie
vizuale astfel incat sa intereseze cumparatorii potentiali si sa dea impresia ca
ofertantul este o companie stabila.;

Daca oferta este un raspuns la o ancheta care a fost trimisa mai devreme, atunci ar
fi necesar in acea oferta / raspuns ca persoana care o compileaza sa se refere la
ancheta primita anterior, de la o0 anumita data pana la referinta indicata in ancheta;

Informatiile de baza despre companie (adresa, numarul de telefon, indicarea
numarului ordinal al ofertei, indicarea initialelor persoanei responsabile etc.) trebuie
sa fie clar indicate;

Oferta va fi trimisa direct persoanei care a semnat solicitarea trimisa anterior, in caz
contrar numele persoanei cdreia i se trimite oferta nu va fi indicat in oferta, dar
oferta va fi adresata doar companiei cdreia i-a fost trimisa oferta.;

Oferta poate fi in forma tipdrita si livrata prin posta, apoi trimisa electronic prin e-
mail sau orice altd forma de forme moderne de comunicare (Facebook, Twitter etc.);
Cel mai bine ar fi sa depuneti oferta In limba cumpadaratorului sau, in cazul in care
acest lucru nu este posibil, intr-una dintre limbile mondiale utilizate in tara
cumpadratorului.;

Datele, care sunt mentionate in oferta si care descriu si definesc calitatea si
caracteristicile produsului, trebuie sa corespunda starii reale a produsului oferit
(astfel incat clientul sa nu fie indus Tn eroare);

Nivelul de profesionalism si abordarea pregadtirii ofertei trebuie sa fie aceleasi
indiferent de valoarea postului de export (fiecare post este abordat cu dedicare
maxima si atentie deplina);

Oferta este semnata de o persoana autorizata, desi, in practica, oferta este semnata
de doua persoane - grefierul si superiorul si apoi certificata prin sigiliul
exportatorului. Oferta este depusa in mai multe exemplare, dintre care unul este
originalul, iar celelalte sunt marcate ca exemplare;

Oferta trebuie sa sublinieze perioada de valabilitate si, daca cumparatorul intarzie
sa raspunda la oferta, vanzatorul poate prelungi perioada de valabilitate a ofertei..



OPERATII VAMALE SI PROCEDURI

Operatiuni si proceduri vamale in Serbia

Aceasta zona din Serbia este reglementatd de LEGEA VAMALA (,Monitorul Oficial al RS”, nr.
95/2018 5i 91/2019 - dr. Legea). Aceasta lege reglementeaza regulile si procedurile generale
aplicabile marfurilor importate (importul) si exportate (exportul) de pe teritoriul vamal al
Republicii Serbia..

Toate marfurile care sunt importate (intrate) sau exportate (iesite) de pe teritoriul vamal al
Republicii Serbia trebuie sa traverseze trecerea vamalg, ca locuri desemnate pentru import,
export si tranzit de marfuri, trecerea persoanelor si a mijloacelor de transport peste linia
vamala. Persoana care importa marfurile este obligata sa declare marfurile si sa le
transporte fara intarziere la biroul vamal sau intr-un alt loc desemnat de autoritatea
vamala. Tnainte de livrare si Tnainte de declarare, cu aprobarea biroului vamal, marfurile
pot fi supuse inspectiei, prelevarii de probe, totul pentru a determina tratamentul sau
utilizarea aprobata de vama a marfurilor. Marfurile livrate autoritatii vamale trebuie sa fie
acoperite de o declaratie sumara.

A patra parte a legii vamale reglementeaza problemele aducerii marfurilor in zona vamala.
Anume, articolul 112 din lege prevede ca marfurile aduse pe teritoriul vamal al Republicii
Serbia trebuie sa fie acoperite de o declaratie sumara de intrare. Declaratia sumara de
intrare se depune la biroul vamal de prima intrare intr-o anumita perioada, inainte ca
marfurile sa fie aduse pe teritoriul vamal al Republicii Serbia.

Declaratia sumara de intrare este depusa de transportator si poate fi depusa de una dintre
urmatoarele persoane:

1. importatorul sau destinatarul marfurilor sau o alta persoana in numele cdreia sau in
numele caruia actioneaza transportatorul;

2. o persoana care poate livra marfurile sau aranja ca acestea sa fie livrate la biroul
vamal de intrare.

Declaratia sumara de intrare contine datele necesare pentru analiza riscurilor pentru
necesitatisecuritate si siguranta.

Tnainte de plasarea marfurilor sub un anumit regim vamal, autoritatea vamald poate
autoriza, de asemenea, utilizarea documentelor comerciale si de transport, cum ar fi
declaratile sumare, cu conditia sa contina informatiile necesare pentru identificarea
marfurilor..

Tn scopul efectudrii mai rapide a procedurilor vamale, o persoana care importd sau exporta
marfuri poate, pe baza unei cereri scrise din partea Administratiei Vamale, sa primeasca o
notificare obligatorie privind clasificarea marfurilor conform tarifului vamal, adica o
notificare obligatorie privind originea marfurilor. Aceste notificari obligatorii au ca efect o
decizie luata intr-o procedura administrativa.

Marfurile supuse regimului vamal trebuie mai intai sa fie acoperite de o declaratie, ceea ce
inseamna ca declarantul (persoana care depune declaratia in nume propriu sau persoana
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in numele cdreia se depune declaratia) trebuie, pe langa plasarea marfurilor in libera
circulatie, depune o cerere la biroul vamal pentru obtinerea aprobarii pentru punerea sa in
aplicare.

Tipurile de proceduri vamale sunt urmatoarele:

1. Punerea in libera circulatie a marfurilor (reglementata in partea a sasea a legii
vamale), precum si

2. Proceduri speciale, reglementate in partea a saptea a legii vamale:

a) Tranzitul (extern siintern), articolul 195 - articolul 201 din Legea vamala

b) Depozitarea marfurilor - Depozitarea vamala (Art. 205 - Art. 207 din Legea vamala) si
zonele libere (Art. 208 - Art. 214 din Legea vamala).

c) Importtemporar (articolul 215 - articolul 217 din legea vamala)

d) Reproductie activa (articolul 220 - articolul 222 din legea vamala)

e) Reproductie pasiva (articolul 223 - articolul 226 din legea vamala)

f) Prelucrare sub control vamal

g) Exportul de marfuri de pe teritoriul vamal al Republicii Serbia (export), reglementat
in partea a opta a legii vamale

Punerea marfurilor in libera circulatie implica finalizarea procedurilor vamale legate de
importul de marfuri, precum si colectarea tuturor taxelor, taxelor, accizelor si a altor taxe
de import prescrise, prin care marfurile strdine dobandesc statutul de marfuri interne. in
aceasta procedura, cel mai important lucru este ca se depune o declaratie, iar autoritatea
vamala decide daca va inspecta documentatia depusa sau o inspectie fizica a marfurilor
sau daca va efectua ambele proceduri de control. In aceste cazuri, se aplicd principiul
revizuirii selective. Cu toate acestea, autoritatea vamala are dreptul legal sa efectueze un
control ulterior dupa eliberarea marfurilor, pentru a verifica acuratetea datelor din
declaratie, in termen de cinci ani de la data acceptarii declaratiei.

Procedura de tranzit incepe cu declararea marfurilor la biroul vamal de intrare sau la
biroul vamal unde marfurile au fost declarate anterior si se incheie cu livrarea marfurilor si
a documentelor prescrise la biroul vamal de destinatie. Declarantul care a depus declaratia
de tranzit este responsabil pentru predarea marfurilor la biroul vamal de destinatie din
statul nealterat si este obligat, de asemenea, sa ofere garantie pentru plata datoriei
vamale. Aceasta garantie nu este necesara in cazul transportului de marfuri prin posta,
aerian sau feroviar si transportului prin conducta sau linie de transport. In cazul marfurilor
interne pentru export, dupa vamuirea exportului sub supraveghere vamala si control
vamal, impreund cu documentele prescrise, acestea sunt trimise la biroul vamal de export
pentru export in strainatate. tranzitul este, de asemenea, responsabil pentru livrarea
marfurilor in stare nealterata la biroul vamal de destinatie Tn termenul stabilit si in
conformitate cu masurile luate de autoritatea vamala pentru a asigura identificarea
acesteia.

Depozitul vamal este un loc unde marfurile pot fi depozitate in conformitate cu conditiile
prescrise, aprobat de autoritatea vamala si sub supraveghere vamala. Pe baza declaratiei
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depuse, procedura de antrepozitare vamala poate fi aprobata pentru cazarea marfurilor
straine, care, in acest caz, nu sunt supuse platii taxelor de import si a masurilor de politica
comerciald, precum si a marfurilor interne destinate exportului.in regimul de antrepozit
vamal, marfurile straine pot fi plasate incamere vamale sau in alte locuri aprobate de
autoritatea vamala pentru regimul respectiv si care se afla sub supraveghere vamala
(depozite vamale). Un depozit vamal poate fi un vamal public, care poate fi utilizat de orice
persoana pentru depozitare a marfurilor sau un depozit vamal privat, destinat stocarii
marfurilor de catre titularul autorizatiei de depozit vamal. Marfurile plasate sub regimul de
depozit vamal pot fi scoase temporar din depozitul vamal, iar aceasta mutare, cu exceptia
cazurilor de forta majora, trebuie aprobata in prealabil de catre autoritatea vamala.

Guvernul poate determina parti ale teritoriului vamal al Republicii Serbia ca zone libere.
Pentru fiecare zona libera, se determina o zona care include punctele de intrare si iesire.
Zonele libere trebuie sa fie imprejmuite. Zona si locurile de intrare si iesire din zonele libere
sunt supuse supravegherii vamale. Persoanele, marfurile si mijloacele de transport pot
intra sau iesi din zona libera numai prin punctul de intrare si iesire si pot fi supuse
controlului vamal.Marfurile interne pot fi aduse, depozitate, mutate, utilizate, procesate
sau consumate in zona libera. In aceste cazuri, marfurile nu sunt considerate a fi in
procedura zonei libere. Marfurile straine, in timp ce se afla in zona libera, pot fi puse in
libera circulatie, procedura de perfectionare activa, admiterea temporara sau utilizarea in
scopuri speciale, in conditiile stabilite pentru aceste proceduri..

In procedura de import temporar, marfurile strdine destinate reexportului pot face
obiectul unei utilizari speciale pe teritoriul vamal al Republicii Serbia, cu excluderea totala
sau partiala de taxe de import si nu sunt supuse altor taxe platibile la import, masuri de
politicda comerciald. Procedura de import temporar poate fi utilizata in cazul In care
marfurile nu sunt destinate sa sufere alte modificari decat afectarea normala din cauza
utilizarii lor, daca este posibil sa se asigure ca marfurile plasate sub procedura de import
temporar pot fi identificate daca titularul este stabilit in afara teritoriului vamal al
Republicii. Serbia etc. Autoritatea vamala stabileste un termen in care marfurile plasate sub
regimul de admitere temporara trebuie sa fie reexportate sau plasate sub un nou regim
vamal. Aceasta perioada trebuie sa fie suficient de lunga pentru a putea fi atins scopul
utilizarii aprobate.

Perfectionarea activa este un tip de regim vamal care ar trebui luat Tn considerare
separat de alte cazuri de import temporar. Principala caracteristica a perfectiondrii active
este un proces de efectuare a lucrarilor la marfurile importate, care isi schimba aspectul si
calitatea initiala. Legea vamala defineste aceste actiuni ca prelucrare, inclusiv asamblarea,
asamblarea si instalarea in alte bunuri, repararea marfurilor, restaurarea si punerea lor in
stare corespunzatoare, precum si utilizarea anumitor bunuri care nu sunt continute n
produsele obtinute, dar permit sau faciliteaza productiaprodus. Cea mai importanta in
toate procedurile este competenta autoritatii vamale de a aproba si monitoriza punerea in
aplicare a fiecarei proceduri declarate. In aceastd procedurd, autoritatea vamal3d poate
aproba procesul de prelucrare, prin care nu se platesc taxe vamale pentru marfurile
importate, acestea fiind destinate reexportului sub forma produselor obtinute (sistem de
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eliminare). Aceasta Tnseamna ca marfurile importate sunt supuse platii taxelor vamale, cu
conditia ca taxele vamale sa nu fie colectate daca se indeplineste conditia obtinuta din
aprobarea obtinuta a autoritatii vamale ca produsele obtinute sa fie exportate in
strainatate. Autoritatea vamala poate autoriza, de asemenea, punerea in libera circulatie a
marfurilor cu plata taxelor vamale, cu conditia ca, dupa obtinerea produsului, sa se poata
acorda rambursarea datoriei vamale (sistemul de rambursare) dacd marfurile sunt
exportate de pe teritoriul vamal sub forma produselor obtinute.

Tn cadrul procedurii de perfectionare pasiva, marfurile interne pot fi exportate temporar
de pe teritoriul vamal al Republicii in scopul prelucrarii. Produsele rezultate din
perfectionarea pasiva pot fi puse in libera circulatie, cu scutire totala sau partiala de taxe la
import, la cererea titularului autorizatiei sau a unei alte persoane rezidente pe teritoriul
vamal al Republicii Serbia, cu conditia ca persoana respectiva sa fi obtinut consimtamantul
titularului autorizatiei si conditiile aprobarii sunt indeplinite.

Legea vamala prevede acordarea aprobdrii de cdtre autoritatea vamala pentru
exportmarfuri de pe teritoriul vamal. Aceasta inseamna ca marfurile interne sunt plasate in
procedura de export dupa eliberarea autorizatiei, cu conditia ca aceasta procedura sa nu
se refere la procedura de perfectionare pasiva si tranzitul marfurilor interne dintr-un loc
din zona interna catre un alt loc din zona interna printr-un teritoriu strdin. Plasarea
marfurilor sub regimul de export obliga exportatorul sa exporte marfurile de pe teritoriul
vamal in starea in care se aflau in momentul acceptarii declaratiei de export. Declaratia de
export se depune la autoritatea vamala competenta in functie de sediul sau resedinta
exportatorului sau de locul in care marfurile sunt ambalate sau incarcate pentru export. La
efectuarea exportului de marfuri, trebuie acordata o atentie speciala regulilor generale
pentru eliberarea certificatelor de origine. Certificatul de origine interna EUR1 este eliberat
de biroul vamal competent atunci cand este vorba de utilizarea unui tratament preferential
pentru exportul de marfuri catre UE sau catre tarile cu care am incheiat acorduri de liber
schimb.

A doua parte a legii vamale reglementeaza mai detaliat elementele pe baza carora se aplica
taxe de import sau de export si alte masuri legate de comertul cu marfuri.

Tariful vamal si clasificarea tarifara a marfurilor sunt deosebit de importante. Taxele de
import si export sunt stabilite pe baza tarifului vamal.

Pentru aplicarea tarifului vamal, clasificarea tarifara a marfurilor inseamna determinarea
uneia dintre subpozitii sau a altor diviziuni ale nomenclaturii, in conformitate cu care sunt
clasificate aceste marfuri. Pentru aplicarea masurilor netarifare, clasificarea tarifara a
marfurilor inseamna determinarea uneia dintre subpozitii sau a altor diviziuni ale
nomenclaturii sau a oricdrei alte nomenclaturi stabilite prin reglementarile Republicii
Serbia si care se bazeaza integral sau partial pe nomenclatura tarifului vamal.

Tariful vamal este o diviziune sistematica a marfurilor care poate fi regdsita in procedura
vamala. Clasificarea in conformitate cu tariful vamal implica determinarea pozitiei in care
sunt clasificate marfurile specifice. Determinarea pozitiei numite tarif tarifar determina
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vama, regimul de import sau export si alte taxe vamale. Sistemul armonizat este un sistem
universal de clasificare utilizat la crearea tarifelor vamale. Tariful vamal sarb si sistemul
armonizat - la sfarsitul fiecarui an, Guvernul emite un decret privind armonizarea
nomenclaturii tarifelor vamale pentru anul urmator. Nomenclatura tarifului vamal al
Serbiei este armonizata in fiecare an cu Nomenclatura combinata a UE, care este utilizata
pentru clasificarea produselor in tariful vamal si sunt, de asemenea modificate. Tarifele
aplicate in conformitate cu acordurile de liber schimb incheiate aplicate nomenclaturii
armonizatel.

Decizii de clasificare, avize de clasificare sau modificari ale comentariilor din nomenclatura,
sistemul armonizat de denumire si codificare a marfurilor, adoptat de organizatia instituita
prin Conventia de instituire a Consiliului de cooperare vamala, incheiat la Bruxelles la 15
decembrie 1950, este obligatoriu. Regulamentele Comisiei privind clasificarea anumitor
marfuri in Nomenclatura Combinata a UE, publicate in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene,
sunt obligatorii.

Valoarea in vama a marfurilor, in scopul aplicarii tarifului vamal si masurile netarifare
stabilite reglementarile speciale care reglementeaza comertul cu marfuri se stabilesc prin
cerere

metodele de evaluare vamala bazate pe valoarea tranzactiei (a se vedea articolul 52 din
Legea vamala) precum si metodele secundare de evaluare vamala (a se vedea articolul 56
din Legea vamala).

In plus fata de declaratia sumard nationala standard, in procedura vamald se utilizeaza
urmatorul tip de documente:

e Documente prescrise de Conventia TIR (Transport International by Road) - un
document international de control vamal pentru transportul rutier international,
atatin tara de plecare, cat siin tara de tranzit si de destinatie;

e Documente prescrise de Conventia ATA (Agreement Temporary Admission) - un
document vamal international utilizat pentru simplificarea importului temporar de
marfuri intr-o tara strdina cu o perioada de valabilitate de pana la un an;

e Documente internationale standard JCI (document vamal unic) un document utilizat
pentru procedura de vamuire de import si export, precum si pentru controlul vamal
asupra marfurilor livrate sau expediate de pe teritoriul vamal sau trimise ulterior
catre un alt birou vamal pe cale rutiera;

e O declaratie sumara este o declaratie sau o actiune prin care o persoand, inainte
sau in momentul intrarii marfurilor sau exportului de marfuri de pe teritoriul vamal
al Republicii Serbia, In forma prescrisa si in modul prescris, notifica autoritatii
vamale ca marfurile vor fi aduse sau scoase de pe teritoriul vamal al Serbiei..

! Vedeti mai multe pe site-ul Agentiei pentru Dezvoltare din Serbia - RAS -
http://ras.gov.rs/en/aktuelno/preduzetnicki-servis/poslovanje-sa-inostranstvom (accesat:
15.08.2020).
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Afaceri comerciale externe in Romania

Cand vine vorba de acest domeniu, trebuie avut in vedere faptul ca Romania, ca membru al
Uniunii Europene, a armonizat pe deplin reglementadrile cu cele aplicabile in UE..

Informatiile furnizate aici vizeaza furnizarea de asistenta acelor companii din afara UE care
doresc sa-si exporte produsele pe piata romaneasca sau a UE..

Uniunea Europeana este cel mai mare exportator din lume. Piata interna a UE este
alcatuita din peste 500 de milioane de consumatori, ceea ce o face o piata de export foarte
atractiva pentru tarile din afara UE. UE are dreptul exclusiv, in numele celor 27 de state
membre, de a adopta reglementari referitoare la probleme comerciale si de a incheia
acorduri comerciale internationale in conformitate cu regulile Organizatiei Mondiale a
Comertului (OMQ)..

Cele mai de baza reguli privind activitatea de comert exterior a UE pot fi impartite in doua
segmente :

e Exportdin UE
e Importin UE

Export din UE - Acesta este reglementat de normele comune UE privind exporturile2.
Acest document subliniaza si stabileste principiul de baza conform caruia exporturile de
produse din tarile UE catre alte tari nu sunt supuse restrictiilor cantitative. De asemenea,
sunt stabilite reguli cu privire la procedura de luare a masurilor de protectie. Regulamentul
mentionat se aplica tuturor tipurilor de produse, indiferent daca acestea sunt agricole sau
industriale.

DOCUMENTUL PRINCIPAL care reglementeaza acest domeniu este Regulamentul UE
2015/479 mentionat mai sus al Parlamentului European si al Consiliului Europei din 11
martie 2015 privind normele comune pentru exporturi (codificare) (SL L 83, 27.3.2015,,
pagina. 34-40).

Documentele conexe care se refera la acest domeniu al exporturilor din UE sunt:

e Regulamentul Comisiei Europene 2020/4023 Regulamentul Comisiei Europene
2020/402. De la 14. Martie 2020, sub rezerva autorizatiei de export a anumitor
produse (SL L 771, 15.3.2020, p. 1-7))

e Modificarile succesive la Regulamentul (UE) 2020/402 sunt incluse in textul original.
Aceasta versiune consolidata are doar valoare documentara.

e Regulamentul (UE) 2015/4784 Al Parlamentului European si al Consiliului din 11
martie 2015 privind normele comune pentru importuri (SL L 83, 27.3.2015 pagina.

16-33)
2 Consultati urmatorul document in detaliu: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/EN/TXT/?uri=celex:32015R0479 (accesat: 24.08.2020.).
8 https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/T XT/PDF/?uri=CELEX:32020R0402&from=EN (accesat:
24.08.2020.).
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Multe dintre problemele comerciale cu care se confrunta exportatorii din UE nu sunt doar
tarifele sau cotele de import traditionale, ci si reglementarile sau standardele
discriminatorii sau disproportionate. Eliminarea acestor bariere face parte din strategia UE
de a stimula exporturile si de a promova cresterea economica si crearea de locuri de
munca..

Strategia de acces pe alte piete din afara UE abordeaza aceste probleme, iar cele doua
instrumente principale ale acesteia sunt:

e Parteneriat de acces pe piata5
e Baza de date cu acces la piataé

Exporturile UE - ce trebuie sa stiti?

Baza de date privind accesul la piata ofera informatii companiilor care exporta din UE cu
privire la conditiile de import pe pietele tarilor terte (tari din afara UE). Aceasta baza de
date ofera informatii:

e Taxe vamale si impozite la importurile de produse Tn anumite tari

e Proceduri si documente necesare pentru vamuirea in tara partenera

e Statistici privind fluxurile comerciale de marfuri intre UE si tarile terte

e Bariere comerciale care afecteaza exporturile dvs.

e Masuri de siguranta alimentara / sanatatea animalelor / sanatatea plantelor
e Acorduri preferentiale si reguli de origine

e Servicii pentru intreprinderi mici si mijlocii

e Informatii despre comertul din tara catre care este exportat

Import in UE -este reglementat de reguli comune UE de import7.

UE considera ca produsele ar trebui importate in mod liber, fara restrictii cantitative (de
exemplu, cote), cu exceptia cazului in care exista masuri de salvgardare. Din motive de
transparenta, Tn 2015, UE a publicat o versiune codificata a normelor sale comune de
import, bazata pe:

e norme comune pentru importurile de produse in UE din alte tari;
e procedura de ancheta a UE inainte de aplicarea masurilor de salvgardare si
supravegherea produselor care pot produce daune producatorilor din UE.

4 https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/T XT/PDF/?uri=CELEX:32015R0478&from=EN (accesat:
24.08.2020.).
5 https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:52007DC0183&from=EN (accesat:
24.08.2020.).

Shttps://madb.europa.eu/madb/ (accesat: 24.08.2020.).
" https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CEL EX:32015R0478&from=EN (acces: 24.08.2020.).
https://ec.europa.eu/trade/import-and-export-rules/import-into-eu/
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PRINCIPALUL DOCUMENT care reglementeaza importurile in UE (si Romania) este
Regulamentul (UE) 2015/478 al Parlamentului European si al Consiliului din 11 martie 2015
privind normele comune pentru importuri (SL L 83, 27.3.2015, p. 16. -33)8.

Documentele conexe sunt:

e Regulamentul (UE) 2015/936 al Parlamentului European si al Consiliului din 9 iunie
2015 privind normele comune pentru importurile de produse textile din anumite
tari terte care nu sunt acoperite de acorduri bilaterale, protocoale sau alte
aranjamente sau alte norme specifice de import ale Uniunii(SL L 160, 25.6.2015.,
paginile. 1-54)9

e Regulamentul (UE) 2015/755 al Parlamentului European si al Consiliului din 29
aprilie 2015 privind normele comune pentru importurile din anumite tari terte (SL L
123,19.5.2015., pagina. 33-49)10.

Toate companiile care doresc sa-si extinda afacerea pe piata UE, adica Romania, pot utiliza
urmatoarele asa-numite platforma auxiliara pentru comert11,precum si sectiunea privind
tarifele UE care ofera informatii despre tarife si alte masuri aplicabile tuturor produselor
importate in UE12.

Cand vine vorba de sistemul vamal din UE si chiar din Romania, este important sa
retineti urmatoarele fapte.

Uniunea vamala este una dintre bazele de baza ale Uniunii Europene (UE) si exista din
1968. Aceasta inseamna abolirea frontierelor dintre statele membre ale UE in legatura cu
comertul cu toate marfurile (articolul 28 din Tratatul privind functionarea Uniunii Europene
(TFUE)). intre statele membre, taxele vamale sau taxele cu efect similar sunt interzise.

La frontierele externe ale UE, Tariful Vamal Comun, impreuna cu Tariful Integrat (TARIC), se
aplica marfurilor din tari terte. Marfurile care circuld liber in interiorul UE trebuie sa
respecte normele pietei interne si anumite dispozitii ale politicii comerciale comune. in
plus, legislatia vamala comunitara si a Uniunii se asigura ca autoritatile vamale ale statelor
membre aplica normele in mod uniform.

Este deosebit de important sa cunoastem urmatoarele reglementari:

e Cooperarea vamala

e Scheme specifice

e Acord cu tari terte si conventii internationale

e Vama - reguli generale

e Tarife, controale si scutiri

e Regimuri si reguli vamale

e Acorduri cu tari din afara UE si conventii internationale13.

8 La fel.
Shttps://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:32015R0936&from=EN
Ohttps://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/T XT/PDF/?uri=CELEX:32015R0755&from=EN
11 Vezi mai multe detalii : https://trade.ec.europa.eu/tradehelp/

Lhttps://madb.europa.eu/madb/euTariffs.htm (acces: 24.08.2020.).
13

https://eur-
lex.europa.eu/summary/chapter/customs.htmli?root_default=SUM_1_CODED%3D12&locale=en
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DOCUMENTARE NECESARA PENTRU EXPORTUL DE MARFURI SI SERVICII

La exportul marfurilor, este necesar sa se obtina documentatia adecvata. Exista mai multe
documente care sunt necesare pentru fiecare tranzactie de export sau de comert exterior:

1. CONTRACT DE CUMPARARE, certificat la Tribunalul Comercial, pe baza caruia se
vinde sau exporta marfa sau FACTURA

Documente comerciale

DOCUMENTE DE TRANSPORT

DOCUMENTE DE ASIGURARE A MARFURILOR

Documente vamale

A wN

1. CONTRACT PRIVIND ACHIZITIA S| VANZAREA MARFURILOR / FACTURA

Contractul de vanzare a bunurilor este cel mai important contract din comertul
international. Prin acest contract, vanzatorul se angajeaza sa livreze bunurile si sa transfere
proprietatea cdtre cumpadrator, in timp ce cumpadratorul se obliga sa plateasca pretul
convenit si sa primeasca bunurile. Achizitia internationala de bunuri este guvernata de
regulile Conventiei Natiunilor Unite din 1980 privind vanzarea internationala de bunuri, mai
cunoscuta sub numele de Conventia de la Viena. Prezenta conventie se aplica numai daca
sediul partilor contractante se afla pe teritoriul tarilor care au ratificat-o, cu conditia ca
cererea sa poata exclude sau limita aplicarea acesteia. Tara noastra a ratificat Conventia de
la Viena, deci Conventia se aplica vanzarii internationale de bunuri si nu Legii privind
obligatiile.

Componentele unui contract de export sunt:

v" Numele si adresa furnizorului, numele si adresa cumparatorului;

v Descrierea detaliata a produselor exportate, aspectul si descrierea ambalajului,
dimensiunile si greutatea, denumirea tarifului vamal;

Pret, inclusiv reduceri, metode si termene de plata;

Moneda in care se efectueaza vanzarea si plata;

Livrare, inclusiv livrarea estimata sau timpul de livrare;

Proprietate legala, inclusiv momentul in care proprietatea trece de la cumparator;
Mijloc de transport;

Incoterms, raspundere pentru asigurari si transport;

Garantii si costuri bancare;

Documente solicitate de cumparator;

Legile aplicabile in caz de proces judiciar;

Arbitrajul ca alternativa la procesul judiciar.

AN N Y U U NN
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2. DOCUMENTE COMERCIALE

Documentele comerciale insotesc marfurile de la locul de expediere pana la destinatia
finala si se refera cel mai adesea la descrierea marfurilor. Urmatoarele documente sunt
incluse in grupul de documente comerciale:

a) Factura comerciala

Reprezinta o factura emisa de vanzator pe memorandumul companiei. Fiecare factura
comerciala trebuie sa contina urmatoarele elemente:

e Data emiterii si numarul contractului la care se refera factura

e Cantitatea de bunuri

e Descrierea si caracteristicile marfurilor

e Pretul unitar exprimat in moneda si unitatea de masura convenite

e Valoarea totala a marfurilor in moneda convenita

e Numarul facturii Proforma aprobat anterior de client

¢ Denumirea locului de expediere si desemnarea mijlocului de transport prin care vor
fi expediate marfurile

e Paritate In conformitate cu dispozitiile convenite Incoterms

e Instructiuni pentru plata bunurilor

e Alte elemente ale facturii depind de tipul de bunuri si sunt prevazute de contract.

b) Specificatia produsului si certificatul de calitate

Documentul este emis de vanzator si contine o descriere a produsului care face obiectul
vanzdrii: lungimea, latimea, grosimea, numadrul de piese, volumul individual si total de
marfuri si numarul de pachete / paleti / containere. Acest document este deosebit de
important pentru cumparator, deoarece determind daca a fost respectat contractul. De
asemenea, pe baza acestui document, pdrtile contractante contracteaza transportul de
marfuri (deoarece contine elemente esentiale pentru determinarea modului de transport).
Uneori, cumparatorii din straindtate sau autoritatile vamale solicita certificate de calitate a
marfurilor exportate. Aceste certificate sunt emise de organismele de certificare
competente. Numadrul de certificate care Insotesc marfurile in comertul exterior depinde de
caracteristicile marfurilor in sine, de legislatia din tarile importatorilor si exportatorilor si de
cerintele clientilor. Lipsa unei singure convingeri poate incetini si chiar impiedica
exporturile sau importurile.

Certificatele care sunt cel mai des necesare sunt: certificat fitosanitar sau certificat de
siguranta a sanatatii atunci cand vine vorba de produse alimentare. Aceste documente
sunt destinate cumparatorului si confirma faptul ca bunurile au fost inspectate de o
institutie autorizatd. Documentul ar trebui sa confirme ca bunurile inspectate sunt
sanatoase, adica nu sunt infectate.
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c) Certificat de provenienta

Este un document de importanta deosebita pentru importatori, deoarece indica posibila
origine preferentiala a marfurilor in tara lor si, astfel, reduce costul vamuirii marfurilor.
Numele certificatului este EUR1 si este eliberat si certificat de Camera de Comert din
Serbia.

Exista doua tipuri de origine a produsului:

1. nepreferential - determina in primul rand originea geografica a marfurilor (fabricate
in), adica. da statutul de produs national marfurilor, indica tara in care au fost
produse marfurile si nu acorda marfurilor un statut privilegiat;

2. preferential - este utilizat in aplicarea privilegiilor acordate unei tari, adica. In comert
sau schimb fara taxe vamale cu taxe vamale reduse si se dovedeste numai in cazul
aplicarii acestui privilegiu.

Produsul de origine din Serbia este considerat:

e marfuri produse in intregime in Serbia;

e marfuri care au fost suficient prelucrate sau prelucrate in Serbia;

e marfurile in productia carora sunt implicate mai multe tari sunt considerate ca fiind
originare din tara In care au suferit ultimul tratament sau prelucrare substantial,
justificat economic;

e bunuri produse folosind materii prime de ex. din Turcia, deoarece toate tarile din
regiunea CEFTA au semnat un acord cu Turcia - in practica, acest lucru inseamna ca
materiile prime pot fi importate din Turcia, prelucrate in Serbia, iar produsul final va
proveni din Serbia. Aceasta se numeste cumul de origine si se aplica comertului cu
CEFTA, UE si AELS.

d) Certificat de inspectie a marfurilor

Certificatul este emis de cumparator, care afirma ca bunurile au fost primite in starea,
calitatea si cantitatea specificate in contract. Inspectia poate fi efectuata la sediul
vanzatorului, atunci cand prezenta vanzatorului este obligatorie. Daca inspectia se
efectueaza intr-un port sau in alt loc, este necesara prezenta reprezentantului vanzatorului.

e) Lista greutatii

Este un document emis de vanzator numai daca cumparatorul 1l solicita in mod explicit.
Contine date despre greutatea minima pe Tm3.

f) Lista de impachetat

Este un document de baza care specifica caracteristicile de baza ale marfurilor expediate.
Documentul este emis pentru fiecare container / palet / colet separat, unde pe fiecare
document sunt introduse: date despre vanzator si cumpadrator, numarul facturii si numarul
containerului / paletului la care se refera lista. Suma cantitatilor individuale din fiecare
container trebuie sa fie egala cu cantitatea totald a marfurilor expediate. Este important
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atat pentru vanzator (pentru a evita abuzul din partea transportatorului), cat si pentru
autoritatile vamale.

g) Aviz de expeditie

Acest document este emis Tn momentul In care marfurile parasesc depozitul. Este semnat
de antrepozitar / sofer / cumparator si confirma astfel ca marfurile sunt pregatite pentru
transport. Elementele de baza pe care le contine avizul de livrare sunt: date despre
cumparator, numarul de inmatriculare al vehiculului in care a fost incarcata marfa, numele
soferului si datele despre marfa. in cadrul unor aranjamente comerciale, cum ar fi situatia
in care este importat pentru export (prelucrarea activa sau pasiva a marfurilor importate),
este necesar sa se ataseze un certificatla import pentru export in cadrul comertului
exterior

3. DOCUMENTELE DE TRANSPORT

Documentele de transport reglementeaza transportul si transportul de marfuri si sunt
dovada pentru exportatorul vanzarii de marfuri. Un alt rol important al acestor documente
se refera la transferul riscului in acele tranzactii in care contractul sau clauza Incoterms
relevantd o prevede. in timpul vdmuirii marfurilor, documentele de transport trebuie
prezentate autoritatilor vamale. Cele mai importante documente legate de transport sunt:

a) Foaie de parcurs pentru camioane (CMR)
b) Conosament de cale ferata (CIM)

¢) Conosamentul navei - conosamentul

d) Certificat de expediere

e) Dispozitie pentru expedierea marfurilor

a) Foaie de parcurs pentru camioane (CMR)

Acest document este emis de transportator si este un document care serveste drept
dovada ci bunurile au fost primite pentru transport. in acest document, transportatorul se
obliga sa transporte marfurile si sa le predea destinatarului. CMR se elibereaza in trei
exemplare identice, dintre care unul merge catre expeditor, celdlalt insoteste marfurile
catre destinatar, iar al treilea este pastrat de transportator. Scrisoarea de trasura contine
informatii despre: compania de trimitere, firma de primire, o descriere detaliata a
marfurilor, marcajul vehiculului, costurile de transport si vamale si o lista a documentelor
care Insotesc scrisoarea de trasura. Daca marfurile sunt incarcate in mai multe vehicule sau
daca exista mai multe tipuri diferite de marfuri, expeditorul si transportatorul pot solicita
emiterea unei scrisori de trasura separate pentru fiecare vehicul sau pentru fiecare grup de
produse..

b) Conosament de cale ferata (CIM)

Serveste ca dovada ca marfurile au fost primite pentru transport cu obligatia de a
transporta marfurile si de a le preda destinatarului. Sunt utilizate pentru transportul de
marfuri pe calea ferata internationala:
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e Note de trasura prevazute de reguli internationale uniforme
e transportul de marfuri pe calea ferata (CIM);
e Note de trasura prevazute in contract.

c) Conosamentul navei - conosamentul

Este un document emis de armator expeditorului pe baza unui contract de transport
maritim de marfuri. Cu acest document, armatorul confirma ca a primit marfurile marcate
in acesta pentru transport si ca le va livra in portul de destinatie titularului autorizat al
conosamentului. Un conosament este o garantie care poate fi emisa In nume, prin
comanda si catre purtator. Nu constituie un contract de transport, ci doar dovada
existentei acestui contract. Expeditorul livreaza originalul conosamentului primit
exportatorului, care il livreaza bancii comerciale in scopul platii lucrarii. La efectuarea platii,
banca exportatoare va preda toate documentele bancii corespondente a cumparatorului si
va livra conosamentul original catre expeditorul sau, pentru a prelua marfurile de la
expeditor si a le elibera. Conosamentul contine urmatoarele informatii: numele si adresa
expeditorului si destinatarului marfurilor, numele portului de plecare si destinatie, numele
navei care transporta marfurile, volumul marfurilor si conditiile generale de transport.

d) Certificat de expediere

Certificatul este emis de catre expeditorul de marfuri numai daca este solicitat de
exportator. Cu certificatul de expediere, acesta confirmad exportatorului ca a primit
continutul marfurilor, greutatea acestora si alte caracteristici in stare buna, cu obligatia de
a pune marfa la dispozitia destinatarului (importatorului).

e) Dispozitie pentru expedierea marfurilor

Este un document care contine instructiuni scrise de la importator cu privire la expedierea
marfurilor, daca acestea nu sunt cuprinse In detaliu in contractul de vanzare incheiat. Cu
acea ocazie, exportatorul solicita importatorului sa prepuna un expeditor de marfuriin tara
sa cu care expeditorul de marfuri al importatorului stabileste o conexiune pentru a
desfasura activitati legate de expedierea si primirea marfurilor. Exportatorul emite o
dispozitie de transport catre expeditorul sau care, la primire, se angajeaza sa livreze
marfurile catre expeditorul cumparatorului. Dispozitia cdtre expeditorul de marfuri intern,
pe langa prevederile privind tipul de transport contractat, locul de fincarcare si
determinarea marfurilor, contine si o comanda pentru asigurarea marfurilor. Dupa
primirea comenzii, expeditorul in nume propriu si in numele exportatorului, incheie un
contract de asigurare cu compania de asigurdri, pentru marfuri pe drum pe o anumita
rutai.

4. DOCUMENT DE ASIGURARE A MARFURILOR

Asigurarea bunurilor este o obligatie a vanzatorului sau a cumpadratorului, depinde de
termenii contractului. Cele mai frecvent utilizate documente in asigurari sunt:

a) Polita de asigurare
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b) Certificat de asigurare a bunurilor
a) Polita de asigurare

Este un document scris pe baza caruia contractul de asigurare a bunurilor este incheiat in
modul si in conditiile specificate in polita. O polita de asigurare este o garantie care poate fi
emisa in nume, prin comanda si catre purtator. Contine urmatoarele informatii: partile
contractante, desemnarea marfurilor - subiectul asigurarii, desemnarea mijloacelor de
transport (nava, numarul camioanelor etc.), conditiile de asigurare, durata asigurarii si
perioada de acoperire, prima, data emiterii politei si semnaturile partilor contractante.

b) Certificat de asigurare a bunurilor

Este un document emis de o companie de asiguradri in conditiile Tn care exista un contract
de asigurare general incheiat intre companie si asigurat si partenerul acesteia. In astfel de
cazuri, polita de asigurare nu este emisa pentru fiecare tip de bunuri care sunt asigurate si
expediate, dar pe baza unui contract general, se elibereaza un certificat de asigurare a
bunurilor care contine aceleasi informatii ca si polita de asigurare..

5. DOCUMENTE VAMALE

Tnainte ca méarfurile s& pdraseasca tara exportatoare, acestea trebuie si fie autorizate prin
vama. Dreptul vamal de export se efectueaza de obicei la una dintre punctele de trecere a
frontierei sau in fabrica vanzatorului, daca exista un depozit vamal determinat prin decizia
autoritatii  vamale corespunzatoare. Daca marfurile sunt vamuite Tn depozitul
producatorului-exportator, acestea sunt transportate la granita sub escorta vamala. Locul
vamuirii marfurilor este determinat de partea care face comanda in textul dispozitiei catre
expeditorul de marfuri. Vamarea este efectuata de vama oficiald, autoritatile pe baza
documentelor de marfa care insotesc marfurile pentru a determina consimtamantul
acestora. Pe baza inspectiei vamale efectuate, autoritatea vamala certifica documentele
relevante, ceea ce confirma faptul ca marfurile au parasit in mod corespunzator teritoriul
tarii exportatoare si au trecut linia vamala..

Cand vine vorba de documentatia pentru vamuirea din Romania, adica atunci cand
exporturile se fac din Serbia Tn Romania, este aproape identic*.

DOCUMENTARE DE BAZA S| TERMENI / TERMENI IN PROCEDURA VAMALA

In conformitate cu legea vamald, a existat o schimbare in aplicarea documentelor vamale
pentru a facilita si a accelera traficul la punctele de trecere a frontierei si pentru a simplifica
si a accelera vama procedura n birourile vamale. Tn practicd, se Intdmpla de obicei ca
persoana careia i se elibereaza documentul de transport sa autorizeze companiile
expeditoare de marfuri sa depuna o declaratie in numele lor si sa efectueze toate celelalte
actiuni in procedura de vamuire a marfurilor. La completarea declaratiei, obligatia

14 Puteti vedea mai multe despre documentele vamale atunci cand exporturile din Serbia Tn Romania
pot fi gasite la urmatorul link: https://trade.ec.europa.eu/tradehelp/documents-customs-clearance (acces:
24.08.2020.).
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solicitantului este de a indica cu exactitate originea si greutatea, tipul si calitatea marfurilor,
precum si de a clasifica marfurile in conformitate cu Tariful Vamal si de a marca datele
valorice. Aceasta este una dintre cele mai importante probleme din intreaga procedura de
vamuire a marfurilor.

Documentele si datele vamale sunt armonizate cu standardele UNCTAD (Conferinta
Natiunilor Unite pentru Comert si Dezvoltare) si WCO (Organizatia Mondiala a Vamilor),
precum si cu documentele si datele necesare pentru instrumente nationale specifice.
Documentele comerciale si de transport standardizate sunt utilizate pentru anumite faze
ale regimului vamal.

Urmatoarele grupuri de documente sunt utilizate in procedura vamala: 1. Documente
prevazute de Conventia TIR si 2. Conventia ATA,;

TIR conventia, ale carei avantaje sunt folosite de peste 32.000 de companii de transport
din 50 de tari din intreaga lume, permite efectuarea transportului rutier fara proceduri
vamale semnificative la trecerea frontierelor internationale si a traficului de tranzit.
Sistemul TIR poate fi utilizat Tn prezent pentru transportul din Norvegia catre Iran (directia
nord-sud) si din Kazahstan pana in Portugalia (directia est-vest). Mii de camioane din
Europa poarta marca TIR albastra si alba distinctiva. Carnetul TIR, ca unul dintre pilonii
principali ai sistemului TIR, este un document de control vamal acceptat international
pentru transportul rutier international (MDP) de marfuri de catre autoritatile vamale, atat
in tara de plecare, cat siin tara de tranzit si destinatie..

Ideea carnetului ATA s-a nascut acum patruzeci de ani. Carnetul ATA este un document
vamal international utilizat la nivel mondial pentru scurtarea, accelerarea si facilitarea
procedurilor vamale aplicabile admiterii temporare..

Documente internationale standardizate: JClI (Document vamal unic), DVC (Declaratie de
valoare in vama), lista de nume, documente de transport si comerciale, precum si
inregistrari contabile care pot inlocui documentele vamale de baza);

Document national standardizat: o declaratie sumara, utilizata in cazuri speciale in care
documentele de transport nu pot fi acceptate.

Concepte si termeni de baza in domeniul comertului exterior15

Permise pentru import si export de marfuri - Un permis este un document care, la
cererea solicitantului, este eliberat pentru importul, exportul sau tranzitul anumitor
marfuri. Ministerul, adica alt organism competent, in conformitate cu reglementarile,
decide asupra cererii de eliberare a autorizatiei.

Certificate care insotesc marfurile la export si import - La exportul marfurilor este
necesar sa se obtina documentatia adecvata. Este necesar sa angajati un expeditor care va
vamui marfurile pentru export in numele dvs. si va va informa care sunt documentele

5La fel.
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necesare pentru exportul anumitor marfuri. Unele documente sunt necesare pentru
fiecare tranzactie de export: documente comerciale, documente de transport, documente
de asigurare a marfurilor si documente vamale.

Incotermele - Incotermele sunt regulile Camerei Internationale de Comert (ICC, Paris)
pentru utilizarea termenilor In comertul intern si international. Trimiterea la regula
Incoterms din contractul de vanzare defineste Tn mod clar obligatiile respective ale partilor
contractante si reduce riscul de complicatii legale. Cea mai recenta versiune a Incoterms
2010 a intratin vigoare la 1 ianuarie 2011.

Declaratia de marfuri- O declaratie este un document vamal care parcurge mai multe
etape si 1si modifica proprietatile si semnificatia. In momentul depunerii, este doar o
cerere. Dupa inspectie si verificare de catre vama, declaratia devine un document public.

Valoarea in vama a marfurilor este determinata in scopul aplicarii tarifului vamal, adica
colectarea taxelor de import, precum si a masurilor netarifare determinate de reglementari
speciale care reglementeaza comertul cu marfuri..

Originea marfurilor - Exista doua tipuri de origine a produselor: nepreferentiala si
preferentiala. Originea nepreferentiala este determinata in primul rand de originea
geografica a marfurilor (fabricate n), adica. acorda marfurilor statutul de produs national -
indica tara In care au fost produse marfurile si nu acorda marfurilor un statut privilegiat.
Originea preferentiala este utilizata in aplicarea beneficiilor acordate unei tari, adica. in
comert sau schimb fara taxe vamale cu taxe vamale reduse si se dovedeste numai in cazul
aplicarii acestui privilegiu.

Returnarea marfurilor - Cererea depusa la biroul vamal pentru returnarea marfurilor
importate in strainatate nu trebuie sa se justifice. Cererea se depune in scris la biroul
vamal sub controlul caruia se afla marfurile. Daca pentru marfuri au fost platite taxe
vamale si alte taxe de import, biroul vamal este obligat sa restituie solicitantului taxele
vamale platite la returnarea marfurilor in strainatate..

Transportul marfurilor periculoase - Acordul european privind transportul international
al marfurilor periculoase (abrevierea ADR, din Accord européen relatif au transport
international des marchandises Dangereuses par Route) reglementeaza transportul
marfurilor periculoase. Marfurile ADR sunt definite In noua clase: Clasa 1. Substante
explozive, Clasa 2. Gazele sub presiune, in stare lichida sau dizolvate sub presiune, Clasa 3.
Lichide inflamabile, Clasa 4. Solide inflamabile, Clasa 5. Substante oxidante, Clasa 6
Substante toxice (toxice) si infectioase, Clasa 7. Substante radioactive, Clasa 8. Substante
corozive, Clasa 9. Substante periculoase mixte.
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PARTEA III

STUDIU DE CAZ - EXEMPLU

Urmatoarea este o descriere mai specifica a ,pasilor” care trebuie implementati, adica
activitatile necesare si documentatia necesara pentru o tranzactie de comert exterior
(vamuirea importului si exportului). Exemplul se refera in mod specific la importul de
marfuri din strainatate (Romania) In Serbia. Procedura este similara (aproape identica) in
activitatea de export (vamuire), cu exceptia faptului ca, in acest caz, compania din Serbia
apare ca vanzator, astfel Incat compania interna (sarba) apare ca vanzator pe documentele
relevante..

Afaceri de import - un exemplu / instructiune practica

Aceasta activitate incepe cu definirea conditiilor de cumpadrare si vanzare a anumitor
bunuri intre firma vanzatorului din Romania si firma cumparatorului din Serbia. Conditiile
convenite de partenerii de afaceri pot fi formalizate printr-un contract de vanzare, desi in
practica factura de iesire emisa de vanzator este tratata ca un contract, adica are aceeasi
semnificatie in operatiunile de comert exterior. Pe baza facturii de vanzare, se poate incepe
o afacere de comert exterior.

Elementele obligatorii pe care ar trebui sa le contina factura emisa de vanzator (in acest caz
0 companie din Romania) sunt:

¢ Date de baza despre vanzatorul de bunuri (numele companiei, adresa, tara etc.)
e Date de baza privind cumpadratorul de bunuri (numele companiei, adresa, tara etc.)
e La ce paritate (Incoterms) sunt bunurile cumpadrate
¢ Monetain care sa plateste.
e Specificatii detaliate ale bunurilor vandute:
o tipul de marfa
o numarul tarifului
o cantitatea
o pret pe unitate
e Valoarea totala a bunurilor vandute (valoarea totala a facturii)
e Greutatea bruta si neta a marfurilor
e Numarul de paleti / colete

Ceea ce trebuie sa aveti In vedere, adica sa stiti este ca, in timpul activitatii de import /
export, rata taxei pe valoarea adaugata (TVA) nu este afisatd, deoarece aceasta taxa nu este
calculata in aceste activitati..

Activitatea specifica de import (import din Romania in Serbia) functioneaza in practica in
felul urmator:

e companie din Serbia (cumpadarator) care doreste sa cumpere bunuri de la o
companie din Romania (de la vanzator) verifica disponibilitatea bunurilor solicitate.
Dupa posibile negocieri cu privire la conditiile de vanzare si acordul privind
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cantitatea si pretul, vanzatorul formeaza specificatia finala a marfii, iar ulterior
vanzatorul trimite cumparatorului o factura pro forma pentru bunurile solicitate.;
Cumparatorul verifica oferta / specificatiile bunurilor trimise de vanzator si, dupa
verificare, confirma cad este de acord cu oferta specifica;

Dupa aceea, compania din Serbia (cumparator; importator) va ncepe activitati
legate de organizarea transportului / transportului de marfuri din Romania in
Serbia. Si anume, in practica comertului exterior de astazi, cel mai frecvent caz (desi
nu trebuie neaparat sa fie asa) este ca transportul este organizat si platit de
importator, adica de cumparator.;

Dupa ce importatorul gaseste vehiculul care va transporta marfurile din Romania in
Serbia, acesta trimite informatiile necesare despre vehicul (marci de inmatriculare,
tip) si sofer (nume si prenume) vanzatorului / furnizorului, care apoi trimite
informatii detaliate cumparatorului pe baza acestor informatii. despre data si ora
cand vehiculul ar trebui sa apara la incarcare in locatia definita de vanzator (de
exemplu, depozit);

Dupa incarcarea marfii, vanzatorul emite o factura cu elementele de mai sus.

Daca vanzatorul din Romania are statutul de exportator autorizat (ceea ce este cel mai
frecvent caz in prezent), atunci indiferent de valoarea marfurilor de pe factura nu este
necesar sa se emita EUR1 (document international de origine), dar este suficient sa se
indice originea marfurilor in conformitate cu formularul prescris la nivel international.

Dupa ce factura si documentatia insotitoare sunt pregatite, acestea sunt predate
expeditorului care trebuie sa elibereze marfurile in tara exportatoare, iar mijlocul de
transport (de obicei un camion) este trimis la terminalul vamal..

In aceastd etapd, este necesar ca firma care efectueazd transportul (transportatorul) sa
completeze si sa certifice documentul international privind transportul marfurilor (CMR), ca
dovada ca vanzatorul a predat marfa transportatorului, iar transportatorul confirma ca a
primit marfa. Cu acea ocazie, urmatoarele date ar trebui introduse / completate in CMR:

Informatii de baza despre vanzatorul de marfuri - exportator (humele companiei,
adresa, tara etc.)

Date de baza privind cumparatorul de bunuri - importator (numele companiei,
adresa, tara etc.)

locul si data incarcarii marfurilor in mijlocul de transport

Locul (locatia) in care ar trebui livrate bunurile

Date privind greutatea marfurilor

Date privind numarul de paleti / colete

Termen de livrare (Incoterms)

Data

Dupa vamuirea la export, transportatorul primeste documentatia necesara n original si se
muta la destinatia descarcarii marfurilor.
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La intrarea 1n Serbia, la punctul de trecere a frontierei, este necesar ca transportatorul sa
contacteze unul dintre expeditorii de marfuri, pentru a efectua o escorta, un document
care directioneaza vehiculul de la punctul de frontiera cdtre destinatia de descarcare
specificata in CMR..

Cand vehiculul ajunge n orasul in care urmeaza sa fie descarcate marfurile, acesta ajunge
la terminalul vamal (daca importatorul nu are asa-numita ,vamuire la domiciliu”, adica un
angajat care este competent si autorizat sa elibereze marfurile), anunta importatorul /
cumparatorul. Importatorul / cumparatorul isi notifica apoi expeditorul, pentru a pregati
documentatia adecvata necesara efectudrii vamuirii de import..

Dupa vamuirea importului, CMR ar trebui sa certifice si compania importatoare
(cumparatorul) atunci cand marfurile ajung la locatia definita / determinata anterior (de
exemplu, Tn depozitul importatorului / cumpadratorului), ceea ce dovedeste ca
transportatorul a descarcat marfurile si le-a livrat la locul convenit. Apoi sunt create
conditiile pentru ca firma transportatoare sa factureze serviciile de transport al marfurilor.

Este necesar ca firma care a efectuat transportul (transportatorul) sa furnizeze o factura
pentru transport.

Expeditorul de marfuri completeaza JCl (document vamal unic), care ar trebui sa contina
informatii despre:

e Expeditorului

e Destinatarului bunurilor

e Deputatului

e Numar de inregistrare al vehiculului
e Vama deintrare

e Tara de expediere

e Valute sivalori ale facturilor

e Ratade schimb

e Sidate similare.

Dupa finalizarea vamuirii de import, camionul este trimis la depozitul importatorului
(cumpadratorului) pentru descarcarea marfii.
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